AQUAVELO®

Révolutionnez votre business fithess

= Investissement A partir de 80 000€
= Rentabilité Jusqu'a 95 000€/an
== ROI 18-24 mois

= CA moyen/mois

30 000 - 70 000€

= VELOS EN PISCINE + COACHING MINCEUR
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= POURQUOI AQUAVELO® ?

= Un marché porteur

*90% de clientéle féminine fidele

*Public large : de 14 a2 90 ans
*Prescriptions médicales (kinés, médecins)
*Remboursement par certaines mutuelles

= Un concept innovant et efficace

Bénéfice Résultat

Zéro impact articulations Ouvert a tous

300-500 calories/séance Perte de poids rapide
Effet anti-cellulite Raffermissement garanti
Coaching alimentaire inclus +15% de CA

Ouvert 7j/7, 9h-20h Flexibilité maximale

= RENTABILITE PROUVEE

Exemple réel d'un centre de 200m?2

ANNEE 1 ANNEE 2

Chiffre d'affaires 222 333 € 489917 €
Bénéfice net -20093 € 67 272 €
Salaire dirigeant 27 600 € 27 600 €

TOTAL REVENUS 27 600 €/an 94 872 €/an

(2 300 €/mois) (7 906 €/mois)

m ROl en moins de 2 ans !
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= INVESTISSEMENT DETAILLE

Pour un centre de 200m? avec 10 vélos aquatiques

Poste Montant
Droits d'entrée (10 vélos 10000 €
Location local (3 mois de dép6bt) 9000 €
Travaux & aménagements (1200€/m?) 240 000 €
10 vélos aquatiques (1550€/unité) 15500 €
Enseigne & vitrophanie 3000 €
Publicité ouverture 3000 €
INVESTISSEMENT TOTAL = 280 500

APPORT MINIMUM 80 000 €
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= VOTRE ACCOMPAGNEMENT COMPLET

= Formation & Support

*Formation commerciale initiale de 20 jours

*Plateforme collaborative en ligne (vidéos, documents)

*Conventions nationales réguliéres

*Support technique et commercial continu

B Marketing & Communication

*+5 000 visiteurs/mois sur notre site internet

eCampagnes publicitaires mensuelles

« Nos modéles pour la communication
Gestion du trafic clientéle opérationnel
40 % de fidélisation clientéle

m Assistance Opérationnelle

*Recherche et validation du local
*Architecte DPLG pour les plans
*Entreprises de batiment

*Enseigne et vitrophanie

Conditions Financiéres

Redevances mensuelles FIXES

490 € seulement !

Les plus basses du marché
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= LE CONCEPT AQUAVELO®

Un centre type de 200m?2

*Bassin de 40m2(10 vélos), profondeur 120cm
*Vestiaires + Douches équipés
*Espace accueil/vente produits minceur

*Zone détente climatisée
L'équipe
*Vous, le gérant commercial (pas besoin de dipléme sportif)

[ )
5 a 7 maitre-nageurs dipldmé (coach des cours) en auto-entrepreneur,
pas de charge de personnel fixe, ménage par une entreprise.

*Personnel additionnel selon la taille du centre

Les revenus diversifiés

*Cours d'aquavelo : Forfaits de 10, 20, 50 ou 100 séances a partir de 8€ la séance
*Abonnements : Mensuels et annuels
*Coaching alimentaire : +15% de chiffre d'affaires

*Produits minceur et autres

= LES + EXCLUSIFS AQUAVELO®

m Concept 2-en-1 unique : Sport aquatique + Nutrition
= Prix accessible : des 8€ la séance (vs 8-25€ concurrent)
® Flexibilité : cours toutes les heures, 7j/7

® Sans engagement : forfaits a la carte

Page 6/ 11



B Multi-concepts possibles

Combinez Aquavelo® avec nos autres marques avec 10 000€ d’apport supplémentaires :

*CelluChic® : Palper-rouler mécanique
eLipoPerfect® : Cavitation & radiofréquence

*Cryo Svelte® : Cryothérapie minceur

= IMPLANTATION & TERRITOIRE

Criteres de localisation

® Ville minimum 50000 habitants

= Rue passante (centre-ville ou zone commerciale)
m Visibilité forte depuis la rue
» Parking a proximité

Zones disponibles

*Toute la France métropolitaine

*® et aussi I'International.

14 centres ouverts : Nice, Antibes, Cannes, Toulouse, Saint-Etienne, Grasse, Hyeres,
Valence, Mérignac, Mandelieu, Villebon-sur-Yvette, , Saint Raphael, Puget sur Argens et
Senlis.
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= LE PROFIL IDEAL DU FRANCHISE

VOUS ETES... VOUS CHERCHEZ...

/= Commercial(e) dans I'ame / mActivité rentable rapidement

/= Passionné(e) bien-étre/sport v/ mBusiness model éprouvé

/= Entrepreneur(e) motivé(e) v/ =Franchise accompagnante

/= Avec ou sans dipléme sportif vV ®Marché porteur et pérenne
z Liberté d'entrepreneur

Pas besoin d'étre diplomé en sport ! Nous recrutons
les coachs pour vous.

= L'EXPERTISE DU FONDATEUR

Claude Rodriguez - 30 ans d'expérience dans le fitness

= 1990-2000 : Créationde 14 centresde remiseenformeParis/RégionParisienne
m 1999 : 16 millions d'euros de CA, 340 salariés
= 2000 : Revente du groupe

= Depuis 2000 : Développement d'un réseau de franchises minceur

® 2015 Ouverture du premier Aquavelo a Nice
mGestion du centre de Cannes depuis 10 ans

a -Aujourd'hui 14 centres AQUAVELO en France
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= PASSEZ A L'ACTION!

3 ETAPES SIMPLES VERS VOTRE SUCCES

CONTACTEZ-NOUS

Claude Rodriguez

B 0033622647095
directionalesiaminceur @ gmail.com
www.aquavelo.com

RENDEZ-VOUS
DECOUVERTE

*Visite d'un centre pilote
*Présentation détaillée du concept
*Etude de votre projet personnalisé

DEMARREZ VOTRE
CENTRE

*Signature du contrat
eFormation (15 jours)
*Recherche du local

*Quverture (4-6 mois)

= NE RATEZ PAS CETTE OPPORTUNITE !

Aquavelo® recrute des licenciés motivés dans toute la France

Investissement raisonnable ¢ Rentabilité rapide ¢ Accompagnement premium

Document non contractuel - Les informations financiéres sont données a titre indicatif sur la base de centres en activité. Les résultats
peuvent varier selon I'emplacement et la gestion.
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